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MOC MEDIA

Jesli masz problem z nadwyzka pomystow
lub nie mozesz sie zdecydowad, ktory
wybra¢, koniecznie rozwaz wszystkie
ponizsze punkty. Dla ufatwienia notuj
plusy I minusy oraz znaki zapytania, jesli

masz watpliwosci, co do odpowiedzi.
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1. Czy pomyst jest zgodny z moimi
umiejetnosciami/pasjami/celami i jestem
w stanie zaryzykowag?

[] tak [] nie [] niewiem

2. Czy rozwigze wazny/meczacy problem
klienta? Czy dostarcze unikalng wartosc
klientowi?

[] tak [] nie [[] niewiem

Bez wzgledu na przypuszczania,
Jakim samolubem moze sie cztowiek
stac, sqg Jjednak wyrazne zasady
W jego naturze, dzieki ktorym los
innych jest dla niego wazny i dzieki
czemu szczescie innych jest mu
niezbedne, mimo ze to nie dostarcza
mu nic wiecej poza obserwowaniem
radosci innych. [Adam Smith]
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3. Czy pomyst jest innowacyjny?

[] tak [] nie [] niewiem

4. Jak duzy jest rynek i czy nadal sie rozwija?

5. Jaka mam konkurencje?

6. Czy jestem w stanie uzyska¢ korzystne
warunki dostawcoéw?

[] tak [] nie [] niewiem
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7. Kto jest nabywcg?

8. Czy sa mozliwe substytuty mojego produktu
i jaki jest prog wejscia nowej konkurencji?

9. Czy w rynku moge zagospodarowacé nisze,
czy moze konkurencja jest staba i podzielona?
—Jak moge zajac¢ czesc tortu dla siebie?
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10. Czy klienci sg faktycznie w potrzebie, czy
musze stworzy¢ w nich potrzebe?

1. Czy jest mozliwe, by przychod ze sprzedazy
byt trwaty?

[] tak [] nie [] niewiem

12. Jak rynek reaguje na ceny?

13. Jak szybko moge osiggnaé rentownosé
i nadwyzke?
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14. W jakim czasie biznes moze sie rozwinaé
(zaktadajqgc, ze ryzyko bedzie umiarkowane, nic
wyjgtkowego na rynku sie nie wydarzy)?

15. Jak duzy wktad potrzebuje na start?

16. Czy potrzebuje inwestorow?

[] tak [] nie [] niewiem

17. Kiedy osiggne stope zwrotu?
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18.Czy mam partnera biznesowego na poziomie
zarzadczym do firmy?

[] tak [] nie [] niewiem

19. Czy mam w otoczeniu osoby zaufane,
z doswiadczeniem, uczciwe, przedsiebiorcze
i z wysoka motywacjg?

[] tak [] nie [] nie wiem

20.Jakie mam zasoby na start (kontakty, wiedzaq,
technologia, flota itp)?
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21. Czy stawiam na oryginalnosé, czy na
oszczednos¢? (Czy potrzebuje patentow, by
spowolnic konkurencje?)

22. Czy mam zrédta finansowania?

[] tak [] nie [] niewiem

23. Czy mam kanaty dystrybucji?

[] tak [] nie [] niewiem
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24. Jakie stabe punkty widze w swoim biznesie?
(konkurencja, prog wejscia, brak potrzeby
u klienta, nieoptacalnos¢ produkcji wzgl.
oczekiwanych cen)

25. Czy planuje sprzedaz firmy po kilku latach?
Bedzie to duza kwota?
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